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乙未之初，阳春三月，四人进驻，企模开端，踌躇满志，弘毅彰显。


百四员工，五廿机器，江河日下，恐难久矣，朱总统领，纵览全局，虎哥行市，定价营销，郭姐财务，钱税两挑，唯吾不才，雇辞排班。得遇恩师，幸甚至哉，授以技法，讲演练兵，回顾反思，期期复焉。锐意辩之，徐图论之，牛刀小试，欢欣鼓舞，五期模拟，兴趣盎然。

财监献血，现金稍短
，王牌回归，强势依然，阵容华丽，威震敌胆。

四期为先，末期溃败，问其所故，心性使然，重整旗鼓，卷土重来
。

知其规律，道貌岸然
，风云诡谲，维稳当先，正式开战，斗志昂然。

群雄逐鹿，问鼎中原，巨擘争霸，弘毅砺剑，披荆斩棘，不言胆怯。有号十三，强势来袭，艳冠群芳，无人可敌，诸公闻之，尽皆惊惧
。

唯我弘毅，扎实推进，不声聒噪，暗自较劲，十期逆转，勇夺第一。

螳螂捕蝉，黄雀在后，鹬蚌相争，渔翁得利，雄图二分，干戈再起
。

弹丸咩咩，暗渡陈仓，十二期后，三足鼎立，惜哉弘毅，未曾觉警。

十三期时，笑傲江湖，机器充沛，人足钱丰，以为盛世，粉饰太平。

三分天下，尚未统一，豪强林立，危在旦夕，惜哉弘毅，不思进取。

右倾蛀脑，偏安一隅，停购机器，不纳新员，希保桂冠，可笑之极。

十四期时，颓势已显，虽居次席，高层昏聩，惜哉弘毅，犹杭作汴
。

反观咩咩，锐意进取，强压十三，犯我疆域，气势如虹，纵横难敌。

十五期时，一战惨败，份额尽失，利润衰减，惜哉弘毅，危在旦夕。

成败因果，不可知也，产能不足，不曾识也，误为低价，险酿灾乱。

盛世帝国，夕日颓废，英雄末路，可歌可泣，心犹未死，励精图治
。求之先贤，欲挽狂澜，几番交流，几多争辩，仙人指路，其言甚善。

今我弘毅，江河日下，诸位不弃，奋勇向前，胜负之数，未可知也。

如自暴弃，坐以待毙，不若一搏，尚有存机，王侯将相，宁有种乎
。

八掌紧握，悲壮不已，成王败寇，当此一举，大业复兴，东山再起。

财力丰盈，又纳百器，求贤七十，声威再现，收复河山，指日可待。

前番所劳，拱手与人，欲图回归，难上加难，四期败退，优势尽散。

奈何期短，刻不容缓，升之始焉，戛然而断，痛心疾首，悔之晚矣
。

生产排班，尽皆贴边，用尽良策，多方会谈，预测三期，善莫大焉。

市场定价，谨小慎微，订货些许，皆无库存，广告促销，威力无边。

财务分析，一反常态，债券信贷，尽皆使完，精确计算，降低风险。

总裁纵览，穿针引线，环环相扣，节节相连，提交决策，防患未然
。

锱铢必较，分厘必争，没落贵族，希冀反弹，最后一战，第七定焉。

回顾往昔，感慨万千，逡巡不前，首鼠两端，虎头蛇尾，终有此败。

承蒙厚爱，得此事业，废寝忘食，鞠躬尽瘁，模拟十二，兢兢业业。

一丝一毫，未曾懈怠，才智所限，恐不能及，些许疏漏，日渐显现。生产之初，随心所欲，无所用心，任性排班，成本高昂，利润短短。机器新到，手忙脚乱，原料短缺，不知囤积，大批购进，积压如山。如若不察，几为大患，所幸庇佑，得以掩盖，后幡醒悟，为时不晚。人机允协，调度得当，招人买器，厉兵秣马，产能所及，利润欣然。今虽折戟，永不言败，韬光养晦，厚积薄发，国赛市赛，来年再战。

2015年3月，第12公司弘毅国际成立。


140名员工，100台机器，利润为负


正式模拟之前有五期模拟环节


那天CFO去献血了，资金链差点断裂。


四期都是前三，最后一期为第九，是因为市场经理故意疯狂提价，探测其价格承受力。


其他公司都是骗子。明明说150台机器，实际却有200台。美其名曰兵不厌诈！


13公司当时排第一，引人侧目。


在12公司和13公司妄图雄图二分之时，第一公司的崛起使得最终三足鼎立。


13期时机器数排第一，总位次第一，于是就停止购买机器，以至于中道崩殂。


连续两期没买机器导致四期减产，同时咩咩公司成为了第一，而第7公司也在崛起。


老师帮助我们发现了错误，今买机器亦死，不买机器亦死，等死，死机器可乎？于是决定狂购机器100台。那次会议被誉为12公司的“遵义会议”，纠正了右倾主义错误。


等到机器到来时，只剩两期了。。。


我们提前考虑了最后三期的所有可能方案，制定了一个自认为最完美的决策，并将所有能提前到19期的成本提前到19期。


只可惜还是没有回归三甲，终排第7.


从刚开始什么都不知道，随着班赛、国赛初赛复赛逐渐积累经验，我们已经获益匪浅。又得恩师指点，运用了许多新的技能和方法，力争在下半年的市赛上有所斩获。






